FNE: qué es mas frecuents, trozarlo o promocionarlo?

 dsta una tendencia al censuimo de frozado,

FNE: Y qué es mas rentable, irozarlo o promacicnarlo?

FNE: Como explica usted que hayan venido clientes suyos y nos digan que usted y su
competencia medifican los preclos el mismo dla y que tlene los mismos precios

R: yo no esloy de acuerdo con esa opinién, no, na, de hecho yo les expliqué. Me consigo
listas, trato de averiguar los precios

FNE: usted Intercambia lislas de precias con sus competidores?

R: No, une se consigue lislas

FNE: Alguna vez? Lista de preclos que directamente le hayan enviadd sus compelidores?
R: diragtamente mis competidores..., no que recuerde

FNE: Por qué cree usted que podria haber enviado algunayvez una persona de Agrosuper
sit lista de precios a personas de Asizlia, Don Fallo v algerior Ovalle?

R: Mis lislas de precios?

FNE: No, las lislas de precios de Agrosupen, se fa enviaren a Ud. a personal de Ariztia y al
Sr. Ovalle, por gué cree usted..

R: No, no recuerdo, que me hayan'envi@de Ia lista de Agrosuper, no, no recuerdo,

FNE: Y el dia sigulente{listedes modificanos preclos y tienen los mismos precios que la
lista de precios de Agrosuper, Jpor qué crée que se dio eso?

R: francamenie no recuerdo

ENE: No recuerda haber recibido una lista de precios de don Guillermo Disz del Rio, de
Agrosuper a ustedes

R: No

FNE: Esta seguro?

R; Seguro, lista de precios de éi no,

FNE: ¢ Como usted justifica un fax en el que consta tal informacion?
R: ¢Un fax?

FNE: 81, de Agrosuper referido a una lista de precios de Agrosuper
R: Francamente no me recuerdo, no 8é cuéndo pueds haber pasado.
FNE: usted hoy en dfa en cuanto estd marinando 8! polle

R: alrededor de ur—

FNE: minimo? Méaximo?






